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Hudba v rukou rebelského zivhostnika

Podnikani a hudba? Zdanlivé netradicni
spojent, ale pro¢ ne? Jedenapadesatilety
Petr Suchomel, vitéz soutéze ,Vodafone
Byznys Rebel Usteckého kraje 2010,
dokazuje, Ze Uspéch je mozny také zde.

VERONIKA NOVACKOVA

oreny podnikanipa-

na Suchomela, ktery

vystudoval konzer-

vator ahudbé se vé-
nuje celou dusi, sahajijesté do
obdobi pred listopadem 1989,
kdy v bazarech prodaval
vlastnorucéné vyrabéné ra-
menniopérky nahousle ana
povolenimistnihonarodniho
vyboru ladil klaviry.

Skuteénym zacatkem jeho
Zivnosti byl pak rok 1990, kdy
nova firma zac¢ala ptisobit ja-
ko opravna hudebnich na-
strojii a zaroven hudebni sko-
la v pronajatych prostorach.
,Zacatky byly oproti

dnesku vic neZ dobrodruzné.
VSebylonevyzkousené a ne-
znameé, nevedeél jsem, co bude.
Zato jsem vSak disponoval
velkym nadSenim a touhou
néco vybudovat. Podnikate-
lem chtél byt skoro kazdy, by-
latakovadoba,“ hodnoti za-
¢atky s odstupem dvacetilet
Petr Suchomel.

Kouzlo zacatku

Po ¢tyrech letech siotevrel
prodejnu v rakovnickém do-
mé, najehoz koupi si vzal

pFilezitost

NAMETY PRO VASE PODNIKANI

© Spolecny serial Deniku a tele-
komunikacniho operatora
Vodafone. Podnikatel{im radi
odbornici z brnénské vysoké
Skoly B.LB.S. a Ceskomoravské
zarucni arozvojové banky.

© Projekt probiha do konce roku.
Prihlasit se miize kazdy. Za vy-
bér podnikatelského napadu
odpovida redakce (e-mail:
mojepenize@denik.cz).

pujcéku ptil miliénu korun. Za
deset tisic korun koupil néko-
lik kytar, strun, trsatek a dal-
§ich drobnosti, na okno prile-
pil papir snapisem , Hudebni

nastroje“ a cekal na zakazniky.

,Nastésti jsem mél dost
zakl a oprav riznych in-
strumentu, takze jsem prezil
a situace se postupneé zlepsSo-
vala. Takovy zacatek dnes
jizpatrné neni mozny, aleito
mélo jisté kouzlo,* vzpomi-
napodnikatel.

Vroce 2005 se prodejna pre-
stéhovala do vétSich prostor
v Podsedicich, kderodina
koupila byvaly statek. ,,Chtél
jsem udélat pokus a pokraco-
vat zde. Mél jsem jiz stalé za-
kazky naladéniiopravy apo-
radal jsem uspésné soutéze ve
zpévu, které mifinancéné po-
mahaly. Vétsina mé aktivity
v této dobé byla zamérena
spiSe na studiové prace, které
kromé nékolika demo nahra-
vek pro kapely prinesly i vy-
sledky v podobé tri nahravek
prorozhlas.

Béhem roku se v§ak ukaza-
lo, Ze prodejna na tomto misté
nemuze byt a Ze ja zabéhlé
zvyky nezménim,“ vysvétluje
rozhodnuti zménit sidlo pro-
dejny Petr Suchomel.

Touzmubylo jasné, Ze pro-
dejna prezije pouze ve mésté,
nejlépe blizko centra. O rok
pozdéji otevrel tedy prodejnu
v Litoméricich:,,Vyhovéli
jsme pranilitomérickych
muzikantd, kteri chtéli mit
v dosahu prodejnu, kde seze-
nou vSe potrrebné za dobré ce-
ny a kde zaroven budou mit
k dispozici servis.“

Mala prodejna v Podsedi-
cich vSak funguje dal a kromé
zakladnich véci se vice zamé-
rujena akustické klaviry.
Soucasné zde sidli oprava-
renska dilna, malé hudebni
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PETR SUCHOMEL. Obchodnik, opravar nastrojii, ucitel hudby a muzikant

v jedné osohé. Foto: archiv podnikatele (1x), Shutterstock (1x)

studio a kancelar. Stézejni
¢innost - prodej hudebnich
nastroji—narozdil od konku-
rence Zivnostnik doplnuje
a stmeluje dalsSimi sluzbami.
,,KdyZ chce nékdo zakoupit
vécajezdaleka, muzejiza
stejnou cenu dostat pres nas
internetovy obchod. Kdyz
chce nékdo opravit nebo seri-
dit nastroj, je to mozné vnasi
opravné v Podsedicich.*
Tém, kterise chtéjinaucit
hrat nanastroj, nabizi pan
Suchomel vyuku hudby. To-
mu, kdoumihrat a chce na-
hravatnebo vystupovat, na-
bizi malé hudebnistudio

a ozvucovacilaparaturu.
Prednosti, za kterou byl Petr
Suchomel predevsim odmeé-
nén cenou ,,podnikatel -re-
bel“ aktera mu zaroven-jak
samrika - dela dobré jméno,
je bezplatné poradenstvi, kde
ajak levné koupit nebo opra-
vit hudebninastroje.
Oradusipry ¢asto piSimu-
zikantiz celé republiky, vét-
Sinou pak dochazik navazani
osobniho pratelstvia samo-
zirejmé ik radé obchodu.
Firma rozsiruje spolupraci
také s uciteli hudebnich skol:
,,Pokud objednavajizbozipro
Skolu a zaky unas, dostavaji

odmeénu z obratu. Takova na-
bidka je vyhodna pro obé
strany,“ charakterizuje tuto
situaci majitel.

Umeéninaslouchat

A konstatuje, Ze dnes uz by se
bal zacit podnikat. Vi, Ze nyni
je vSée mnohem tézsianaroc-
néjsi—trh je zaplnén, konku-
rence je velika, lidé si vice
vybiraji, neznéco utrati. Také
provozninaklady jsou vyssi.

S konkurenci Petr Sucho-
mel bojuje pouze kvalitou —
nabizené sluzby provadipre-
cizné, rozumisortimentu
a umiporadit a promluvit
se zakazniky.

Jak vSak sam dodava, jeho
nejmocnéjsizbranije uméni
naslouchatlidem.

Zakaznikltima pry dost a je-
jich okruh se dale rozsiruje.
Nejsoujen z Litoméricka, di-
ky internetovému obcho-
du posilalidem zboZipo
celé republice. Nejvétsi
poloZku obratu, asi Sede-
sat procent, tvori prodej
vobchodé.

,,ZvlastnizkuSenosti
vime, Ze lidé pres vysoky
narust internetového ob-
chodu staleradi nakupuji
i vkamennych prodejnach.
Potvrzuje to také neustaly
rozvojnasich fransizovych
prodejen,‘ rika k tomu Ha-
naMachova, specialistka
nafiremnimarketing
ve spole¢nosti Vodafone,
ktera soutéz o dobré pod-
nikatelské napady pod
nazvem ,,Byznysre-
bel“ zastresuje.

Ajakdodava
Petr Suchomel,

u néj konkrétné
lidé kupuji pre-
dev$im spotrebni
véci-struny, pri-
sluSenstvialev-
néjsinastroje
pro zacatec-
niky. Jde
predevsim

o kytary.
Velky podil
vSak pripada
inahudebni- ¢
ny. Asitricet ]

procent predstavuje servis
a deset procent vyuka a stu-
diové prace:

,,Protoze délame vSe sami,
zatim se nam dariobstat
ivdnes$ninelehké dobé a udr-
7et sialespon maly rozvoj.*

Firma je jedinec¢na tim, ze
nabizivice sluzeb dohroma-
dy. Vyucovani, prodej, servis,
opravy a studiové prace se
vzajemneé doplnuji. Vse je
stmeleno osobou podnikatele,
cozse vSak odrazivjeho vel-
ké vytiZzenosti.

Prinik do svéta
Cinnost firmy byla vidy spo-
jena s ruznymikulturnimi
pocéiny, mezinéz patri napri-
klad zalozeni Rakovnického
komorniho orchestru a dét-
ské Krivoklatské kapely. Tyto
soubory vystupovaly uz

v Praze, Némecku, Holand-
skuavItalii.

K dal$im aktivitam
kromé obchodu a sluzeb
pro hudebniky patri
iporadanisoutézive
 zpévu ,,Slavik“ a zastu-
povani vokalni skupiny
Magnet, kterou Petr Su-
chomel zalozil.

Kromé toho se vénuje
il i vydavatelské ¢innosti.

| Natocilareziroval dvéal-
provodu pro $koluna zob-
covou flétnu.

V budoucnu by podnik
rad predal synovi. Jeto ale
jesté daleka budoucnost,
protoze syn je zatim
ve Skolce.

Dalsipodnika-
telské napady
prichazejiod
manzelky, ktera
je v hudebnim
podnikaniuztaké
jakodoma.
A nejen vném.
UzZplanuje
rovnéz zalo-
Zenirodinné
rostlinné
farmy a pak
: internetovy
- prodej dét-
- skych backor
.~ aponoZek.

uspéchu podnikatele
Petra Suchomela se
kombinuje laska
k hudbé, uprimny
vztah klidem a poctivy pri-
stup k profesi. Stejné tak
by se asidalo mluvitio vhod-
ném propojenitradice
amodernosti.

Uspésné podnikanibyva
vétSinou kombinaci mnoha
aspekti, kde vsak dobry na-
pad aobétavost hravajihlav-
niroli.

Stejné tomu muselo byt
izde, nebot dovést ,,garazo-
voufirmu* (tedy od iplnych
zacatkinakolené) k firmeé
s celostatni ptisobnosti, neni
malickost a takovych pripada
nenimnoho.

O uprimném vztahu k praci
alasce k oboru svédéizejmé-
nato, Zze firmanabizi témeér
kompletnisluzby, které 1ze
oc¢ekavat v dané oblasti.

Na prvnipohled by ¢lovék
rekl, Ze k samotnému prodeji
hudebnich nastroji nelze nic
dalsiho vymyslet, nanejvys
jejich opravovani.

Pritom propojenis vyukou
hry, poradani hudebnich sou-
téZia poskytovanistudiovych
sluzeb, jak to udélal Petr Su-
chomel, jelogické a prinasi
radu vyhod pro obé strany.
Poradenstvije pak dalSim
cennym bonusem.

Siroky zabér je ostatné vy-
hodny tah, protoze pomaha
vytvaret dobrou znacku, coz
je prisoucasné konkurenci
témeér neocenitelné.

Ladislav Macka,
generalni Feditel Ceskomoravské
zarucni a rozvojové banky

Petr Suchomel je témér uceb-
nicovym prikladem podnika-
telského nadSence ze zacatku
90. let. Odbornost, iniciativa
a ochotariskovat ho predur-
¢ujik uspéchuve zvole-

né oblasti.

Ocenuji vertikalniintegra-
cinabizenych sluzeb: vyuka —
poradenstvi-prodej vKklasic-
ké prodejneé —prodej pres in-
ternet —servis —studiové pra-
ce. Tento podnikatel nabizi
prakticky kompletnisloZeni
souvisejiciho zbozia sluzeb,
cozzakaznicio¢ekavaji
aocenuji.

Zameérenina kvalitu je
spravny zpusob vytvareni
konkurené¢nivyhody, vzhle-
dem k tomu, Ze spole¢nosti
vazané v podnikanipouze na
jedno konkrétni misto mohou
cenou jen téZce konkurovat
tém veétsim.

Spole¢né riziko pro podob-
né firmy ovsem vidim ve vy-
soké zavislosti na osobé maji-
tele-zakladatele. Pan Sucho-
melje tstrednim bodem fir-
my, av§ak jakékoli osobni
anebo zdravotni problémy by
mohli firmu privést do vel-
kych tézkosti.

Riziko predstavuje také
syndrom ,,vyhoreni® -tedy
takovy vyvoj situace, kdy by
Petra Suchomela podnikani
prestalo bavit. Proto bych mu
navrhl zvazit rozsireni okru-
hulidiprimo zaangazova-
nych vrizenifirmy, ¢im by
zaroven ziskal vice volného
¢asu projinou ¢innost.

Ing. Bc. Miroslav JasSo, MBA,
vysoka SkolaB.1.B.S.,
Brno

minulém tydnu byly
v Praze zverejnény
vysledky tretiho roc-
nikusoutéze, kterase
kona podnazvem,,Ocenéni
¢eskych podnikatelek®.

AKkce umoznuje ocenit zeny
jako osobnostia poukazat na
vyznamné projekty nebo ino-
vace vruznych oborech, které
¢eskeé firmy pod jejich vede-
nim prinasejina domacinebo
zahraniénitrh. Denik je me-
dialnim partnerem soutéze.

o Vprvni kategorii ,Ceska pod-
nikatelka, ktera podnik vlastni

a Fidi* se udéluji tri prvni ceny,
v zavislostina velikosti firmy.

o Vedruhé kategorii,Cena GE
Money Bank - vyjimeéna podnika-
telka” se hodnotizvlastni pri-
nos firmy bez ohleduna

pocet zaméstnanct.

o Novinkou byla letos treti
kategorie ,Vyjimeény riist fir-
my", v niZ se hodnotirozvoj
¢innostifirmy za posledni tri
sledované roky. Cena pouka-
zuje najedineény vyvoj né-
kterych firem i vdobé eko-
nomické krize. Patronem ce-
ny je spoleénost MasterCard.

Sila prikladu
»Zajimanas zivotni filozofie,
ale imanazerské a obchodni
metody Zen, které dosahly
uspéchu. Chceme jim vyjadrit
uznania vyuzit tohoto pri-
kladu pro podporu vsech za-
jemkyn, at uz aktivné ¢in-
nych ¢itéch, které zatim jen
sbiraji odhodlania siluk prv-

HELENA KOHOUTOVA (vpravo) vyhlasuje vysledky soutéZe. Foto: Hellas

nim projekttim,“ uvedli pri
odevzdavani cen zakladatel-
ky projektu Jana Svenkova
(spole¢nost Mazars) a Helena
Kohoutova (agentura Hellas).
V prvnim vybéru seoctlo
uctyhodnych 8878 kandida-
tek, kdyZ do uzsiho vybéru
pak postoupilo 133 Zen. Vitéz-
ky vybirala odborna porota.

Galerie vitézek

V prvni kategorii, ve skupiné
malych spole¢nosti(do 24 za-
meéstnancu), zvitézila Hana
Eckertovaz brnénské spolec-
nosti Clarkson Cz, ktera dodava
natrh vysoce precizniobra-
bécinastroje, hlavné pro au-

tomobilovy a letecky primysl.

Ve skupiné strednich spo-
le¢nosti(25-99 pracovnikil)
zvitézila Anastazie Skopalova
7 firmy Cosmetics Atok

International Trnice, zabyvajici
se vyvojem, vyrobou a prode-
jem prirodni kosmetiky.

Ve skupiné velkych podni-
k1 (sto a vice zaméstnancii)
obsadila prvnimisto Ivana
Sachovaz prazské spolec¢nosti
Silex, zabyvajicise vyrobou
avyvozem textilnimetraze.
V Ceskérepublice nyni pro-
vozuje 36 prodejen s komplet-
nim sortimentem bytoveé-
ho textilu.

,, Vyjimecénou podnikatel-
kou“ atedy vitézkou druhé
soutéznikategorie se stala
Jaroslava Rosova ze stavebniho
podniku Sabbia Prachatice.

Ten zajistuje rekonstruk-
ce stavebnich objektt, vcet-
né zateplovani.

Dodavataké stavby naklic,
ato od zakladi po veskera
remesla. Porotci tim ocenili

odvahu podnikatelky ptisobit
v oboru, ve kterém prevladaji
tradi¢né muzi.

V treti kategorii (vyjimec-
ny rust firmy) zvitézila Lenka
Olmrova ze spolec¢nosti Sicar
Praha. Sicar je znam prede-
vS§im jako vyrobce sanitnich
vozidel. Od roku 2005 ma fir-
ma vlastni vyrobniprostory
s kapacitou 500 sanitnich vo-
zidel ro¢né.

Nové prostory umoznuji
vyrabét i dalsitypy special-
nich vozidel v riiznych tpra-
vach, takze firma dnesjiz do-
dava sanitnivozidlaido za-
hranici, napriklad do Némec-
ka, Rakouska, Svycarska,
Slovenska, Ruska, Belgie,
Rumunska, Holandska a dal-
Sich zemi.

Slova uznani

,,Spole¢nost MasterCard si
vzdy vazila osobnosti, které
diky usilovné pracia pracov-
nimunasazenidokazaly
uspét v nestalém podnikatel-
ském prostredia podaril
sejimrozvoj firmy sprav-
nymsmeérem.

Diky soutézi siambiciézni
7Zeny mohou uvédomit, Ze je-
jichnaroc¢na prace nezustala
bez povSimnutia Ze cit pro
podnikanimuze byt vimmnoha
smérech inspirativnipro ra-
du dalsich zen i muzi. Roz-
hodneé si tedy zaslouzinas za-
jem, obdiv auctu, rekl pri
slavnostnim aktu Brian Lang,
generalnifeditel spole¢nosti
MasterCard Europe pro Ces-
kou republiku a Slovens-
kou republiku. (1)




